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تُستخدم . ة، وهي تستند إلى التوقعات الحالي"(الشركات"ويُشار إليها مجتمعة بـ )، ومجموعة أدنوك، والشركات المدرجة التابعة لأدنوك بأدنوكتتعلق تطلعيةيتضمن هذا الحدث بيانات 
لمستقبلي، هذه البيانات لا تُعد ضمانات للأداء ا. التطلعية، وغيرها من التعبيرات المشابهة لتحديد هذه البيانات "فرص"، "سوف"، "قد"، "يستهدف"، "يخطط"، "يتوقع"كلمات أو عبارات مثل 

ذه لذلك، قد تختلف النتائج الفعلية بشكل جوهري عما هو مذكور أو متوقع في ه. وهي عرضة لمخاطر وشكوك وعوامل أخرى، العديد منها خارج عن سيطرة الشركات ويصعب التنبؤ بها
. التطلعيةالبيانات 

ؤوليتها عن ما لم يكن مطلوبًا قانونيًا، فإن الشركات تُخلي مس. ، التي تعكس الوضع فقط في تاريخ هذا الحدثالتطلعيةيجب على الجمهور عدم الاعتماد بشكل مفرط على هذه البيانات 
اع التي المشار إليها في هذا الحدث لتعكس أي تغيير في التوقعات أو في الأحداث أو الظروف أو الأوضالتطلعيةأي التزام أو تعهد بالإعلان علنًا عن أي تحديثات أو مراجعات لهذه البيانات 

.تستند إليها هذه البيانات، ما لم يكن ذلك مطلوبًا بموجب القانون المعمول به

.ولا يمكن الاعتماد على المعلومات المقدمة خلال الحدث كدليل على الأداء المستقبلي. الأداء السابق لا يُعد مؤشرًا على الأداء المستقبلي

:الاستشرافيةبيان تحذيري بخصوص البيانات 
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ز شركة رائدة في قطاع التنقل، مع سجل حافل بتعزي
القيمة للمساهمين 

:الشركة الرائدة في الإمارات في

#1
الشركة الرائدة في توزيع الوقود 

مع عمليات في  ومتاجر التجزئة
السعودية ومصر

الوجهة الأولى لعشّاق القهوة 
المتخصصة المحلية

العلامة الأولى لزيوت التشحيم

ثالث أكبر شركة مدرجة في العالم
بناء  في مجال توزيع وقود التجزئة

على القيمة السوقية

عوائد سجل قوي في تحقيق 
للمساهمين

م نمو مستمر في الأرباح قبل خص
الفائدة والضريبة والاستهلاك

والإطفاء

عوائد رائدة في القطاع
استثمارات ذات قيمة مضافة

%30~

5+

منذ  توزيعات لأرباحإجمالي 
 الطرح العام الأولي

متوسط رأس المال المستثمر 
خلال خمس سنوات

2024و 2017بين عامي 1.

مليار دولار

%70 +

نسبة النمو في الأرباح قبل خصم 
الفائدة والضريبة والاستهلاك 
(1)والإطفاء منذ الطرح العام الأولي

1+

تجاوزتها الأرباح قبل خصم 
الفائدة والضريبة والاستهلاك

2023والإطفاء  في عام 

مليار دولار

هوامش أرباح رائدة في القطاع 
ة الربحية واتفاقية توريد طويل

نموذج أعمال قوي-الأجل 

%60+

تدفقات نقدية مضمونة بعقد 
توريد وقود طويل الأجل من 

أدنوك

ة تعزيز كفاءة التكاليف التشغيلي

 >200
دولارونملي

ذ وفورات في النفقات التشغيلية من
الطرح العام

تقليص في التكلفة لكل لتر% 30
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ومواكبة  بتحقيق نمو أعلى ومستدامملتزمون 
مستقبلللالأعمال 

يشمل قطاع التجزئة غير الوقود متاجر التجزئة وخدمات غسيل السيارات، وتغيير الزيوت، وإدارة العقارات، وفحص المركبات. 1

4

- استراتيجية النمو الذكيتنفيذ تسريع زخم 
(1)الوقود وغير الوقودفي قطاعي 2024-2028

شحن المركبات -تعزيز مواكبة الأعمال للمستقبل 
الكهربائية عالي الربحية في دولة الإمارات

750-500

من خلال نمضي بخطى واثقة في مجال التحول الرقمي 
مبادرة قائمة على الذكاء الاصطناعي، تركّز 20أكثر من 

ين على تسريع النمو، وتعزيز الكفاءة التشغيلية، وتحس
.تجربة العملاء

20 +
مبادرة ذكاء اصطناعي قيد التنفيذ

مليون عميل2.5معززة ببرنامج ولاء أدنوك الذي يتضمن 

250-300
من الاستثمارات %  70قيمة تخصيص 

لمشاريع النمو

مليون دولار

مواصلة تعزيز نمو قطاع التجزئة غير الوقود

ق تدعم تطلعاتنا لتحقيميزانية عمومية قوية
النمو ذو القيمة المضافة

%15 +

النمو السنوي لقطاع التجزئة غير الوقود خلال السنوات
الخمس الماضية

، وتوسعة "واحة أدنوك"إعادة تطوير سلسلة متاجر 
ير خدمات غسيل السيارات وتغيير الزيت، إلى جانب تطو

قطاع إدارة العقارات

نقطة شحن سريع وفائق السرعة 
2028بحلول عام 

تُتيح المزيد من النموشراكات استراتيجية 

ضمن شراكات أخرى
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نحقق الأداء والدقة والإنتاجية-مصمم بالذكاء الاصطناعي، ومبني للتوسع 
ونعزز تجربة العملاء

:  تنبيه للتنظيف
انسكاب في الممر 

5رقم 
المراقبة 

والتنبيهات
اللحظية

الدفع 
السلس

الخرائط 
الحرارية ونفاد

المخزون

55

الإنتاجية والرؤى التحليلية

توقع الطلب على الوقود

الإدارة الذكية للقوى العاملة

أتمتة عمليات زيوت التشحيم

شاشة ترحيب 
اختيار ذكي مخصصة

للمنتجات

تسريع النمو
المُحسّنة عمليات البيع الذكية 

باستخدام الرؤية الحاسوبية وتنبؤات

…مدعومة بالذكاء الاصطناعي

مبادرة ذكاء اصطناعي+20

تحليل سلة 
السوق

معلومات 
العميل

محادثة الذكاء 
الاصطناعي 

التوليدي

تعزيز تجربة العملاء

عروض مستهدفة

الطلب من خلال التطبيق

دعم تجربة العملاء المُمكّن بالذكاء 
الاصطناعي
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نمو أسرع : نظرة مستقبلية أقوى

الإطلاق نوفمبر القادم

ن أولى الوجهات الجديدة المبتكرة للتجزئة ضم
وجهة قادمة30

ة أكبر بثلاثة أضعاف مقارنتتميز بمساحة 
،بالمنافذ التقليدية

غيرمعاملات قطاع التجزئة مضاعفة مستهدف تعزيز 
إلى (1)الوقود

 

2030-2023خلال الفترة من 

%100 +

بين عامي % 50+مقارنةً بالهدف السابق البالغ 
2028و 2023

.  تشمل متاجر التجزئة وخدمات غسيل السيارات ومعاملات تغيير الزيوت.1
.2026سيتم عرض مقترح تعديل سياسة توزيع الأرباح لاعتماده من قبل المساهمين خلال اجتماع الجمعية العمومية في مارس . 2
.2025أكتوبر 7كما في . إ.د  x.3 بناء على سعر السهم البالغ. 3

2028محطة خدمة بحلول 

1,150

غ مقارنة بالهدف السابق البال
محطة خدمة1,000

%15 +

ل لتصتوسعة شبكة محطات الخدمة رفع مستهدف 
إلى 
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ربعوأكثر وضوحًاعوائد:نؤكد التزامنا للمساهمين
سنوية

توزيع أرباح ربع 
سنوية 

2026ابتداءً من الربع الأول 

.  تشمل متاجر التجزئة وخدمات غسيل السيارات ومعاملات تغيير الزيوت.1
.2026سيتم عرض مقترح تعديل سياسة توزيع الأرباح لاعتماده من قبل المساهمين خلال اجتماع الجمعية العمومية في مارس . 2
.2025أكتوبر 7كما في . إ.د  x.3 بناء على سعر السهم البالغ. 3

مليون دولار سنوياً أو 700الالتزام بتوزيع أرباح بقيمة 
من صافي الأرباح، أيهما أعلى% 75ما لا يقل عن 

فلساً للسهم20.57

(3)%6~عائد سنوي 

سياسة توزيعات 
أرباح خمسية 

تمديد سياسة توزيعات الأرباح
((20302النقدية حتى عام 

سابقًا 2028بدلًا من 



في جريئونمنضبطون في التنفيذ، 
الطموح، جاهزون للمستقبل
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